Elevator Pitch
Consigne

Exercice de présentation en 2 minutes dans l’ascenseur avec le Directeur d'une société qui vous attire, entre le RDC et son étage, pour lui donner envie de vous proposer un entretien à propos de votre recherche de stage.

Théorie 

Dans un "Elevator Pitch", il y a généralement 3 parties :
Moi : Qui suis -je ?

Vous : La société, ses valeurs, son activité, la notoriété/le charisme de son directeur...
Nous : Ensemble, que pourrions nous faire ? En quoi me prendre en stage est une opération gagnante pour vous et pour moi.
Chaque "elevator pitch" dépend de la situation, du contexte, de l'environnement, de son ou ses interlocuteurs. 

Le cadre 
2mn, 120 mots

Contenu
1/ Moi

· Bonjour, je m'appelle … et je suis actuellement en …
· Ce que je fais /étudie /apprécie ...

2/ Vous

· Votre entreprise est pour moi un exemple de ...
· Le poste que vous occupez actuellement, …
3/ Ensemble

· Un stage dans ce domaine me permettrait d'acquérir, de découvrir, d'enrichir mes connaissances ...

Conseils / Critères de réussite 

· Comment vous distinguez-vous des autres ou quelle est votre singularité ?
· En quoi êtes-vous crédible ?
· Rester le plus clair et le plus simple possible

· Inclure un élément qui permettra de rester mémorable : le "WOUAH effect", une aspérité, un point d'accroche 
· Répéter, s’entraîner avec un interlocuteur 

Erreurs à éviter
· « Je n’ai pas beaucoup de temps, je vais être bref »

· Rester en apnée et réciter son texte à toute vitesse
· Eviter de se vanter ou de se « survendre » sinon risque de décevoir par la suite
· Survaloriser l’entreprise, il faut rester crédible

· Ne pas faire évoluer son pitch : au contraire, il faut le retravailler après plusieurs essais

Adaptation / Répétition / Persévérance
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